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Одной из составляющих социального поведения является рацио)
нальное действие, которое состоит в том, что индивид — потребитель
выбирает оптимальные цели в соответствии с его естественными и соци)
альными нуждами, основательно рассчитывая наилучший путь к удов)
летворению всех его потребностей. На рынке рационально действующий
потребитель выбирает экономически оптимальную задачу и идет к ней
предельно экономически эффективным путем, к примеру, на рынке не)
движимости выбирает наилучшее расположение квартиры с развитой
инфраструктурой с наиболее выгодной ценой для него, то есть для поку)
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пателя. Такая модель поведения потребителя является идеальной, кото)
рая в некоторой степени осуществляется в реальной жизни людей.

Возвращаясь к потребности, под ней понимается чувство или со)
стояние неудовлетворенности, из которого индивид желает выйти, или
же наоборот состояние удовлетворенности, которое индивид желает
приобрести. В каждый момент времени для потребителя свойственно
большое число потребностей. Потребности делятся на не насыщаемые
и на полностью удовлетворяемые. Потребности, которые могут быть
полностью удовлетворены, имеют численную оценку — меру потребно)
сти. Мера потребности — количество блага определенного вида, спо)
собное полностью удовлетворить потребность. Мера потребностей ука)
зывается только для насыщаемых потребностей.

Потребности также делятся по происхождению на естественные и
социальные, как говорилось ранее. Естественные потребности — это по)
требности, обусловленные биологической природой человека. Естествен)
ные потребности отображают зависимость человека от природы и ее усло)
вий. Такие нужды включают в себя потребности в еде, воде, самосохранении,
продолжении рода и другие. Социальные потребности — это потребности,
обусловленные социальной природой человека. Они отображают уже за)
висимость индивида от продуктов общественной деятельности, то есть от
общения, признания обществом. Социальные потребности появились в
ходе социально)исторического развития самого человека. Однако, стоит
отметить, что эти потребности в настоящее время поделены относительно,
естественные и социальные взаимосвязаны и переплетены между собой.
Те же естественные потребности окультурились и перестали нести только
примитивный характер.

По предмету потребности можно поделить на материальные и ду)
ховные. Материальные потребности — совокупность материальных благ,
имеющая вещественную форму и выступающая в качестве основного
побудительного мотива в трудовой деятельности человека. Видами ма)
териальных нужд являются потребности в деньгах, жилье, транспорте и
так далее.

Духовные потребности — совокупность духовных благ, имеющих
информационную форму и необходимых для становления и развития
уже личности человека. Ее видами являются потребности в саморазви)
тии, получение образования, в проявлении себя в творческой сфере.
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В теории предельной полезности основными понятиями являют)
ся «благо» и «полезность». Четкие и строгие определения этим поняти)
ям дать сложно. Благо — это все то, что может стать полезным и счита)
ется благом для индивида. То есть человек сам определяет, что есть благо,
например, для одного человека благо есть машина, а для другого оно
уже может им не считаться, или же благом может являться для человека
то, что отвергается обществом. Полезность — это свойство блага, благо)
даря которому человек его выбирает. Особенностью и отличием полез)
ности от других свойств является то, что ее нельзя измерить.

Блага классифицируются по разным признакам: по виду удовлет)
воряемых потребностей человека (на материальные и духовные), по спо)
собу возникновения (на естественные и произведенные). Экономичес)
кими блага могут считаться в ограниченном количестве. Естественно,
производные блага и являются экономическими, так как их количество
ограничено из)за производства. Но экономическими могут быть и есте)
ственные блага, потому что, поскольку количество воздуха, воды, земли
в чистом их проявлении ограничено и общество несет определенные
издержки из)за сохранения этих ресурсов.

Зависимость полезности блага от его количества называется фун)
кцией полезности, где независимой переменной является количество
блага, а зависимой переменной, то есть функцией, является полезность.
Единицей измерения полезности блага в теории предельной полезнос)
ти является «ютиль». Полезность каждой следующей единицы будет со)
ставлять некоторую долю от полезности начальной единицы.

Если блага нет, то и его полезность равна нулю. Это не очевидно,
что отсутствие блага, например воздуха, тяжело переживается челове)
ком, и при этом можно говорить об отрицательной полезности нулевого
количества блага.

Функция полезности является возрастающей. Для людей большее
количество блага лучше, чем его меньшее количество. Но большее ко)
личество блага может быть такого количества, что его накопление при)
носит нулевую или отрицательную полезность. Как было сказано выше,
благо — это то, что необходимо человеку для жизни, а излишнее коли)
чество, например, обуви, не является благом, так как для хранения и
ухода за лишней обувью требует не малого труда и затрат. Также можно
вспомнить то, что благом является предмет и услуга в ограниченном
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количестве. Под предельной полезностью блага понимается прирост по)
лезности блага в результате добавления единицы этого блага.

Специфика современной рыночной экономики является наличие
множества форм и видов собственности, и, следовательно, множество
разнообразных собственником хозяйствующих субъектов. Каждый из
этих субъектов имеет возможность и необходимость самостоятельно
функционировать на открытом рынке, а значит, нуждается в защите сво)
их прав и интересов.

На сегодня основным способом организации экономического ме)
ханизма в глобальном масштабе является рыночная экономика, способ)
ная к саморегулированию. Эту способность рынка открыли представи)
тели классической экономической школы, она описана еще в XVIII веке
одним из величайших экономистов в истории — Адамом Смитом.

При этом принципы функционирования экономики, сформулиро)
ванные им еще тогда, действуют до сих пор — в рамах неоклассической
школы, являющейся дальнейшим развитием классической экономичес)
кой теории. Ее представители и сейчас, как в XVIII веке, основывать свои
теории на том, что основой функционирования рыночной экономики
является государственное вмешательство, которое должно обеспечить
только условия, правила игры для функционирования экономического
механизма, но не вмешиваться непосредственно процесс управления.
Рынок самостоятельно формирует необходимые условия, привлекает не)
обходимые для развития фактора и производит товар — за счет класси)
ческого рыночного механизма спроса и предложения, который эффек)
тивно функционирует на любом свободном рынке. Классическая
экономическая теория кроме прочего показала, за счет чего формирует)
ся, создается богатство, в рамках этой теории впервые появилось разви)
тие теории факторов производства, достаточно похожая на современную.

Классическая экономическая теория получила серьёзный удар в
тридцатых годах XX века, когда её принципы и постулаты оказались под
ударом во время великой депрессии. В этот момент на первый план выш)
ли работы, которые представил ещё один великий экономист, Джон Мей)
нард Кейнс, и постулаты, изложенные Кейнсом, также ежедневно ис)
пользуются в практической деятельности по управлению экономикой.
Фактически никто уже не отрицает доказанную Кейнсом необходимость
регулирования рыночной экономики, оценивают только методы, кото)
рые могут быть наиболее эффективными.
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Однако между развитием неоклассической теории и теории Кейн)
са была сформулирована теория ещё одного великого экономиста, Кар)
ла Маркса, который глубоко и детально поработал классическую тео)
рию факторов производства, вырабатывать принципиально иную, новое
понимание этой теории. Именно он выделил три ключевых фактора
производства, непосредственно воздействующих на функционирование
всего экономического механизма, обеспечивающего его существования.

В соответствии с теорией Маркса в экономике основным, ключе)
вым фактором является труд, который Маркс сумел отделить от поня)
тия рабочая сила, разрешив те самым один из парадоксов классической
экономической теории. Стоимость же любого товара определяется ме)
рой труда, затраченного на его производство — трудовая теория стоимо)
сти, понятия меновая стоимость, сущность прибыли как части произве)
денной трудом прибавочной стоимости — эти положения теории Маркса
также ежедневно используется в хозяйственной деятельности.

Таким образом, к началу XX века было сформировано несколько
различных подходов к пониманию сущности экономических процессов,
а главное, к пониманию того, каким образом проявляются, взаимодей)
ствуют факторы производства.

Именно в таких условиях и развивалась экономическая теория,
получившая название маржинализма. Часто эту теорию называют так)
же «австрийской школой», хотя это не совсем точное название, посколь)
ку маржинализм является более широким понятием, чем австрийская
экономическая школа.

Часто считается, что маржинализм стал ответом на теорию Карла
Маркса. Это не совсем точно, поскольку появились они практически од)
новременно. Скорее можно говорить о том, что Марксизм и маржина)
лизм стали результатом поисков ответов на вопросы, на которые не могла
ответить классическая теория во второй половине XIX века. Очевидно,
что Маркс и представители австрийской экономической школы по)раз)
ному оценивали ситуацию и пришли к разным ответам на вопросы, но в
момент возникновения маржинализм явно не мог являться ответом на
Марксизм, просто потому что они появились почти одновременно.

Тем не менее можно говорить о том, что постулаты маржинализма
активно использовались как противовес теории Маркса, и в значитель)
ной степени популярности школы основана именно на том, что она в
какой)то степени является противовесом марксизму.
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Одной из важнейших задач современного экономического меха)
низма является определение сущности и структуры факторов в обще)
ственном производстве. Важнейшее значение в этом случае имеет опре)
деление структуры, роли и значения каждого факторов, выявление их
производительной части и его значения в функционировании эконо)
мического механизма.
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